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◆ビッグデータとAIを活用、需要予測を基に価格を自動調整、売上向上。

◆18年6月設立（ぴあ、エイベックス、NECが株主参画）。

◆スポーツ、コンサート、テーマパーク、ホテル、EC、小売りなど
AIアルゴリズムによるダイナミックプライシングおよびレベニューマネジメントサービスを様々なビジネスに展開。

消費者ビジネス関連[ダイナミックプラス[日]]

ダイナミックプライシング

Jリーグ、プロ野球、Bリーグなどの

エンターテインメントを皮切りに、

様々ビジネスへ展開

興行者

需要に応じた価格設定で
需要を喚起価格設定AI

個人の嗜好天候

チーム状態販売実績

総チケット売上金額の向上
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